
 

 

 

 

 

  
 

Ihre Aufgaben: 

• Sie sind das Gesicht von SABO in Ihrer Region und begeistern bestehende 
Kunden, gewinnen neue Kunden und gestalten den Markt aktiv in Ihrem 
Verkaufsgebiet.  

• Sie beobachten kontinuierlich die Marktentwicklung und den Wettbewerb 
und identifizieren Marktpotenziale   

• Aus- und Aufbau der Marktposition des Kerngeschäftes, sowie in der 
Kommunaltechnik  

• Umsetzung von Vertriebsstrategien und Erreichung der Umsatzziele 
• Entwicklung und Durchführung von regionalen Marketingmaßnahmen 

gemeinsam mit den Fachhändlern vor Ort 
• Teilnahme an Messen, Kundenveranstaltungen, Events und Sales-Meetings 

Ihr Profil: 
• Sie sind ein leidenschaftlicher und ehrgeiziger Vertriebsprofi, mit gutem 

technischem Verständnis und idealerweise mehrjähriger Berufserfahrung 
im Außendienst 

• Sie haben eine strukturierte und zielgerichtete Arbeitsweise 
• Sie sind ein hervorragender, sympathischer Netzwerker. Ausgeprägte 

Kundenorientierung, Einsatzbereitschaft, Kommunikationsstärke und 
großes Verhandlungsgeschick zeichnen Sie aus 

• Sie besitzen gute Kenntnisse in MS Office  
• Sie haben einen Führerschein der Klasse B und eine hohe Reisebereitschaft 

 
Unser Angebot: 

• Eine motivierende Arbeitsatmosphäre mit kurzen Entscheidungswegen und 
viel Freiräumen, sowie eine umfassende Einarbeitung in das 
Aufgabengebiet 

• Individueller Gestaltungsspielraum, sowie Planungssicherheit bei der 
Vereinbarkeit beruflicher und privater Anforderungen 

• Flexible Arbeitszeiten mit 30 Tagen Urlaub 
• Sie bekommen einen Mitarbeiterrabatt auf alle Produkte aus unserem 

Sortiment 
• Weiterbildungsmöglichkeiten 
• Unterstützung erfahren Sie durch unser engagiertes Team aus Innendienst 

und unseren Profis in der Anwendungs- und Servicetechnik 
 
Wenn Sie bereit sind, Ihre Zukunft in die Hand zu nehmen und uns mit Ihrem 
Engagement zu unterstützen, freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung. 
Schicken Sie diese, mit Ihrer Gehaltsvorstellung und ihrem frühestmöglichen 
Eintrittstermin, bitte an personalabteilung@sabo-online.com 

   

Gestalte mit uns die Zukunft. 
Unser Vertriebsteam sucht zum nächstmöglichen Zeitpunkt:  

Gebietsverkaufsleiter im Außendienst 
(m/w/d) alternativ auch Handelsvertreter 

SABO Maschinenfabrik GmbH – 

Qualität seit Generationen 

Wir sind eine deutsche 

Traditionsmarke mit Sitz in 

Gummersbach bei Köln und stehen 

seit Jahrzehnten für hochwertige 

Rasen- und 

Landschaftspflegeprodukte. Mit 

rund 75 engagierten 

Mitarbeiter:innen entwickeln und 

fertigen wir Benzin- und Akkumäher 

sowie akkubetriebene Gartengeräte 

und Kommunaltechnik. Unsere 

Produkte sind in vielen Ländern im 

Einsatz – und überzeugen durch 

langlebige Qualität und einen 

starken Markencharakter. 
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